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“Como a realidade do mercado angolano é diferente, temos uma

série de equipamentos pesados que nos possibilitam estar inde-

pendentes dos eventuais fornecedores e que nos permite traba-

lhar já em várias frentes”, explica Pedro Serrão.

Actualmente a trabalharem nas localidades de Luanda, Malange,

Lubango, Sumbe, N’Zeto, Sanza Pombo, Viana, Benguela,

Lobito, Huambo e Quito, em cinquenta e quatro obras, aquele

responsável reforça a necessidade de uma boa gestão de meios,

humanos e materiais. 

Os sectores do peixe, da carne, do gelo e distribuição alimentar

são as apostas da empresa em mercado angolano. E é precisa-

mente no sector da distribuição alimentar, que a H. Seabra, em

parceria com a JORDAO COOLING SYSTEMS, enquanto um dos

fornecedores preferenciais deste tipo de equipamentos, está a

desenvolver um projecto de lojas de proximidade.

“Estamos a montar 30 supermercados em Luanda e iremos fazer

mais 28 nas províncias circundantes, que fazem parte de um

projecto ambicioso de 10 mil lojas naquele país”, afirma Pedro

Serrão, acrescentando que para além das lojas de proximidade,

dos mercados abastecedores, “haverá ainda entrepostos logísti-

cos, que também serão executados um pouco por todo o país”.

Implantada no mercado português desde Abril de 1999, a

Animarket – Equipamentos para Distribuição Alimentar, Lda,

tem vindo também, a investir em terras angolanas, realizando

diversas instalações comerciais, principalmente nos últimos três

anos, como explicou à “COOL”, o Coordenador de Projecto,

Miguel Antunes. A empresa, que recentemente foi certificada

com o Sistema de Gestão de Qualidade, norma ISO 9001, apre-

“Since the Angolan market is quite different from the Portuguese

one, we have a range of heavy equipment that enables us to be inde-

pendent from other future suppliers and allows us to conduct our

business on various fronts,” explains Pedro Serrão. 

Presently the company’s staff operates in places as far a field as

Luanda, Malanga, Lubango, Sumbe, N’Zeto, Sanza Pombo, Viana,

Benguela, Lobito, Huambo and Quito, on 54 projects which requi-

re good human resource and material management. 

Fish, meat, ice and food distribution are the company’s main inves-

tment activities in Angola and it is particularly in the food distribu-

tion sector that H.Seabra in partnership with JORDAO COOLING

SYSTEMS – one of the most respected suppliers of this type of

equipment – is developing supermarket projects in the area.

“We are fitting out 30 supermarkets in Luanda with cooling sys-

tems and will create a further 28 in the provinces roundabout,

which form part of an ambitious 10,000 shop project in that coun-

try,” says Pedro Serrão, adding that apart from supermarkets and

shops in the vicinity of key towns and supply markets, “there will

also be a logistical warehouse network set up here and there all

over the country.”

Animarket Ltd (Equipment for Food Distribution), which has been

in the Portuguese market since April 1999, has also been inves-

ting in Angola, setting up various commercial premises, particu-

larly in the last three years, as explained to COOL by Project

Coordinator Miguel Antunes. The company, which was recently

awarded the ISO 9001 Quality System Management standard,

provides “attractive and functional equipment, combining aesthetic

considerations with the technical demands of various types of pre-

mises.”  “We support infrastructure creation technical projects,

coordinating and overseeing the projects, guaranteeing our clients

a seamless service from start to finish.” Miguel Antunes adds that


